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 ПАРТНЕРСКАЯ СИСТЕМА ЗОРАН 

Партнерская Система "ЗОРАН" дает доступ к сотням операций, предназначенным для автоматизации бизнес-процессов. Ни одна из существующих компьютерных программ не обеспечивает такого качества вычислений при большой исходной неопределенности данных и огромном многообразии вариантов развития событий.


Пользователь Партнерской Системы может без особых усилий:

- создать электронный офис и вести коммерческие проекты в реальном режиме времени;

- заниматься бизнес-планированием с использованием нечетких и неполных данных (прямых аналогов такой возможности не существует);

- автоматизировать документооборот (с использованием документов, созданных при помощи других программ (таких как WORD, EXEL, ACCESS и пр.), поддерживающих возможности OLE);

· пользоваться огромным количеством других возможностей системы, таких как:

1. контроль за финансами;

2. контроль за деятельностью сотрудников;

3. поиск критических участков бизнес-планов;

4. расчет рентабельности производства;

5. анализ эффективности инвестиций;

6. анализ деятельности предприятия в целом;

7. персональная адаптация системы под конкретного пользователя и пр.

Отличительной особенностью нашего программно-аппаратного комплекса является автоматическое устранение более 3000 конфликтных ситуаций, возникающих при некорректной работе операционных систем.

Эффекты от использования Партнерской Системы
1. Комплексная и недорогая автоматизация деятельности на уровне анализа работы и принятия решений в короткие сроки с минимумом затрат на внедрение.

2. Реинжиниpинг бизнес-пpоцессов на личном и корпоративном уровне в реальном режиме времени посредством установления личного контроля по всем аспектам деятельности.

3. Глобальное и повсеместное использование нечетких данных и других нетрадиционных типов данных для различных аспектов автоматизации.

4. Обеспечение высокой оперативности по принятию решений.

5. Ограничение доступа к конфиденциальной информации по общему положению дел в фирме для сотрудников, не имеющих соответствующего допуска.

6. Дополнительная система защиты данных.

7. Сокращение затрат на обучение персонала и ввод данных.

8. Снижение уровня требований к квалификации персонала.

9. Стабилизация деятельности предприятия за счет автоматического нахождения критических участков бизнес-планов и создания системы подстраховки.

Фундаментальная теория, области применения и назначение продукции  фирмы "МЕГАСОФТ".



Программная часть наших комплексов представляет собой Партнерскую Систему –  интеллектуальную компьютерную программу нового поколения, создаваемую как живое существо, со всей присущей этому существу организацией. Основное ее назначение – стать партнером человека-пользователя при решении широкого круга информационных, аналитических и расчетных задач. Области применения Партнерской Системы могут лежать в разных диапазонах, включая бытовой, учебный, коммерческий, промышленный, научно-исследовательский, военный и пр.



Партнерская Система принципиально отличается от любой другой прикладной программы тем, что в ее основу заложены парадоксальная модель данных и новая концепция искусственного интеллекта. Фактически, это не обычная программа, а своеобразная операционная среда, позволяющая представлять данные и знания о разных предметных областях в разнородных структурных формах, объединенных в семантическую сеть, а также осуществлять огромное количество операций над заложенными данными. Непосредственных аналогов система не имеет.



Аппаратная часть нашей продукции базируется на электронных ключах фирмы ALADDIN (США).
Наши преимущества

1. В основу разработки положена фундаментальная теория создания и развития интеллектуальных компьютерных систем нового поколения, что позволяет говорить об отсутствии непосредственных аналогов нашей продукции, как в России, так и за рубежом.

2. Низкая цена по сравнению с приближенными зарубежными аналогами, выполняющими некоторые сходные группы функций. Это, прежде всего продукция фирм: 

а.  Logic Works (BPWIN, ERWIN) - системы реинжиниринга бизнес-процессов;

б.  Fuziware (FuziCalc и.т.п.) - электронные таблицы с нечеткими данными и пр.;

в.  MICROSOFT (VISUAL C++ Enterprise Edition)- трансляторные системы с набором специфических функций;

г.  INPRISE (бывшая BORLAND) (C++ Enterprise Edition)-трансляторные системы с набором специфических функций.

3. По ряду показателей в области бизнес-прогнозирования наш продукт ничуть не уступает таким программам, как:

а.  Project Expert (комплексный регрессионный анализ);

б.  Neiro Builder (системы нейрогенетического программирования).

4. Для анализа и развития функций прогнозирования в 1994г. была создана  прототип-программа, которая за четыре последующих года реализована общим тиражом более 1000 экземпляров. В новой разработке учтены все недостатки, выявленные за 4 года эксплуатации прототипа. В это же время не появилось ни одного аналога, реализующего сходные методики.

5. Рекордная степень гибкости и модульности для сетевых конфигураций различного назначения.

6. Комплексный план по выпуску новых версий продукта.

7. Опора при реализации Партнерской Системы на продукцию всемирно известных корпораций:

а.  MICROSOFT (VISUAL C++ 5.0,WINDOWS 95, WINDOWS 98, WINDOWS NT 4.0 и старше)- язык программирования и задействованные с его помощью возможности операционных систем;

б.  Install Shield (Install Shield)-система по созданию дистрибутива;

в.  ALADDIN- система защиты на базе электронных ключей.

8. В сетевой конфигурации распределенные модули Партнерской Системы могут находиться на серверах, управляемых посредством:

а.  Стандартной платформы WIN 32;

б.  Novell (NetWare 3.11, NetWare 4.0 и старше);

в.  OS UNIX.

9. Задействованные модели данных реализуют ряд возможностей, не доступных стандартным реляционным СУБД типа ACCESS, PARADOX, FOXPRO, ORACLE и т. п.

10.  Уже сейчас сформировано ядро системы продвижения продукта в Санкт-Петербурге. Это компьютерные корпорации:

а.  Lintec Computer;

б.  Universe.

С ними заключены договора дистрибуции.

11. Участие фирмы "МЕГАСОФТ" в программах:

а.  "Поиск Партнера" Министерства Торговли США;

б.  Торгового обмена Института Внешней Торговли Италии;

     может значительно ускорить продвижение Партнерской Системы на международные рынки и, таким образом, привлечь новые финансовые ресурсы для дальнейшего усовершенствования нашей продукции.

Приглашение к сотрудничеству

Фирма "МЕГАСОФТ" (Санкт-Петербург, Российская Федерация) приглашает к участию в продвижении на отечественный и зарубежный рынки нашей программной разработки (включая организацию учебных курсов), предназначенной как для персонального использования, так и для построения корпоративных систем различной степени сложности для автоматизации деятельности предприятий любого профиля с использованием нечетких, неполных и парадоксальных данных.

Приглашаем к сотрудничеству творческих и инициативных партнеров (предпринимателей и фирмы) для совместной деятельности по следующим возможным вариантам:
1. Проведение кампании по созданию спроса на семейство продуктов ПС "ЗОРАН".

2. Формирование и развитие корпоративной структуры с предоставлением ей эксклюзивного права на товарный знак, распространение Партнерской Системы и сопутствующих услуг широкого спектра.

3. Поэтапное движение в направлении создания индустрии партнерских систем.

4. Дальнейшее развитие и совершенствование ПС "ЗОРАН".

5. Англоязычная адаптация продукта с последующим его распространением за пределами России.

6. Создание рыночной инфраструктуры, дистрибуторской сети, организация оптовых закупок, поиск заказчиков, лоббирование интересов производства.

7. Привлечение дополнительных финансовых ресурсов.

8. Выпуск разных по дизайну партий продукции.

9. Создание общественной организации "Клуб Пользователей ПС 'ЗОРАН'".


Возможны и любые другие конструктивные направления сотрудничества. 
Наши потенциальные клиенты

Наши клиенты - это любые фирмы и частные лица, нуждающиеся в инструменте для:

· эффективной автоматизации своей деятельности;

· творческого составления стратегических и тактических (оперативных) планов с нечеткими данными в любой сфере жизнедеятельности;

· интеграции различного рода документов в единый системный проект.

Примеры использования

На базе программно-аппаратного комплекса "Партнерская Система 'ЗОРАН'" можно создавать разнообразные рабочие места по автоматизации различных видов деятельности.

Так, например, рабочее место по автоматизации продаж (sales force automation - SFA) позволяет делать следующее:

1. вести базу данных по клиентам в произвольной форме;

2. вести базу данных по поставщикам в произвольной форме;

3. вести базу ключевых контактов в произвольной форме;

4. в произвольной форме составлять планы продаж с использованием нечетких и приближенных данных;

5. в произвольной форме составлять планы закупок с использованием нечетких и приближенных данных;

6. вести календарь деловых встреч и ежедневник для напоминания о необходимости выйти на контакт с тем или иным клиентом;

7. передавать информацию о продажах и клиентах в другие отделы компании, такие как отдел маркетинга, отдел доставки, плановый отдел, отдел производства, бухгалтерию и т.д. без использования промежуточных этапов для передачи данных;

8. заниматься составлением деловых писем;

9. составлять отчеты о продажах (отчеты о потенциальных и совершенных сделках, и об активности продавца).

Следующие основные качества делают крайне привлекательной работу с Партнерской Системой "ЗОРАН":

1. Простота в использовании;

2. Гибкость;

3. Высокая адаптация к потребностям пользователя;

4. Использование в компьютерной сети для работы с общими данными;

5. Совместимость с другими программами.

